Formacgao de precgos para

MEI

SEBRAE



Ola, sou o Romulo

Filho de pequeno empresario

Nascido no chao de fabrica

Ja ful empresario

Ja lucrei e ja fali ta'mbém

Especialista em financas do

Sebrae RS




Vendo, vendo, vendo. Mas...

N&o vejo a cor Os custos sé
do dinheiro sobem

Meu concorrente :
tem mais sucesso = seu sair
IS su )
sair do MEI?
que eu




E no meio disso tudo...

Preciso saber precificar para nao
perder dinheiro




Calma, nao é tao

complicado assim

Com alguns conceitos e mao na massa, vocé aprendera a precificar




Por que muitos MEls
nao lucram?

Erram no calculo dos custos

Copiam a concorréncia

Todo custo é pago pela
venda.

Se vocé precificar errado,
quem val “pagar” o custo nao
Incluido é o teu lucro.

V4

Cada negécio é unico. E
preciso conhecer teus
custos para precificar
baseado na tua
necessidade.

DEPOIS comparar com o
mercado/concorrente.

Pessoa Fisica é custo

Vocé nao vive do lucro,
vocé é custo da empresa.

Definir salario é precificar
teu trabalho e separar o
lucro da empresa e a
reserva do dono.

O dinheiro da empresa nao
é teu!



Entendendo os custos

Custos Variaveis

Tem relagédo direta com a venda. Ou seja,

variam conforme vocé vende/fatura.

- Custo do material, produto ou mao de obra;
- Taxas financeiras (maquininha);

- Comissdes de venda;

- Fretes ou custos de entrega;

- Impostos sobre a venda;

Custos Fixos

Tem relacdo com a estrutura necessaria para

o negdcio existir. Ele ndo varia conforme

vocé vende/fatura.

- Todos os demais custos

Teu salario ndo é o que sobral

Teu salario é custo fixo da tua

empresa.




Vamos precificar?

Com alguns conceitos e mao na massa, vocé aprendera a precificar




Etapas para precificar

1 - Levante o custos variaveis

- Custo do material, produto ou mao

de obra ‘ Valor em RS

—

- Taxas financeiras (maquininha);

- Comissoes de venda;

Fret tos d ; , — ‘ % sobre o preco de
retes ou custos de entrega; venda

- Impostos sobre a venda;




Etapas para precificar

2 — Levante o custos Fixos

- Se vocé utiliza sua casa como local
da empresa, vocé pode pegar
parte desse custo e incluir no
calculo;

- Defina seu saladrio mensal l

- Inclua os custos de manutencao
Ou reposicao de maquinas e
equipamentos

Valor em RS




Etapas para precificar

3 - Precifique! (Opcao 1 - rateando

custo fixo pela producao) Calculo:

Custo do material, produto ou mao de Custo variavel + Custos Fixo = R$ 40,00
obra: R$ 10,00

Demais custos variaveis: 12% % Custo Variavel + % Lucro = 22%
Custos Fixos: R$ 3.000,00 Preco = R$ 40,00 == (1—0,22)
Capacidade Producdo: 100 unidades Preco = R$ 40,00 wf= 0,78

Rateio Custo Fixo: R$ 30,00 Preco = RS 51,28

Lucro desejado: 10%



Etapas para precificar

Resultado do meu negdcio:

R$ 51,28 x 100 unidades = R$ 5.128,00

Faturamento R$ 5.128,00
Custos Material - R$ 1.000,00
Custo Variavel 12% - R$ 615,00

Custo Fixo - R$ 3.000,00

Lucro R$ 513,00 (10%)




Etapas para precificar

3 - Precifique! (Opcado 2 — Custo Fixo
como %)

Custo do material, produto ou mao de
obra: R$ 10,00
Demais custos variaveis: 12%

Custos Fixos: R$ 3.000,00
% sobre preco de venda: 50%

Lucro desejado: 10%

Calculo:

Custo variavel = R$ 10,00

% Custo Variavel + % Custo Fixo + %
Lucro = 72%

Preco = R$ 10,00 =4= (1-0,72)
Preco = R$ 10,00 =$= 0,28
Preco = 35,71




Etapas para precificar

Resultado do meu negdcio:

R$ 3.000,00 == 50% = R$ 6.000,00 ==mmmp Custo fixo =§= % sobre preco venda

Faturamento R$ 6.000,00 =y R$ 6.000,00 =f= R$ 35,71 = 168 uni.
Custos Material - R$1.680,00 mmmmd) R$ 10,00 custo x 168 unidades
Custo Variavel 12% - R$ 720,00

Custo Fixo - R$ 3.000,00

Lucro R$ 600,00 (10%)



Etapas para precificar

3 — Precifique! Para servicos:

O célculo é o mesmo!

Custos de material = insumos usados na prestagao do servigco

Capacidade Produtiva = quantidades de servicos, quantidade de dias, carga
horaria total do més...

Mao de obra (prolabore) = custo fixo igual.



Etapas para precificar

3 — Precifique! Estou saindo do MEI:

O célculo é o mesmo!

|dentifique junto ao contador qual € a aliquota de imposto a ser paga.

Inclua o0 % da aliquota na soma dos custos variaveis

Faca simulagdes do novo pre¢o de venda considerando a saida do MEI para
o Simples Nacional.



Precificacdo Estratégica

'

Com alguns conceitos e mao na massa, vocé aprendera a precificar




Sendo estratégico

Precificar é ter equilibrio entre valor ideal, preco de mercado e

valor percebido.

- Se teu valor ideal estiver maior que o preco de mercado, reveja
custos;

- Se estiver menor, aumente teu preco ou ganhe no volume.,



Sendo estratégico

Amplie o valor percebido pelo teu produto ou servico:

- Fortaleca tua marca;
- Qualifique teu atendimento;
- Demonstre a exclusividade e diferenciacao;

- Estabeleca confianca na relacdo com o cliente.



Ferramentas para te apoiar

Filtre seus contetidos

Buscar contetidos:

Tema

Financas
Mercado
Estratégia
Processos
Pessoas
Empreendedorismo
Inovagéo
Leis e Normas
Marketing e Vendas

Formato
E-Book
Ferramenta

Infogréfico

Perfil
Quero empreender
Sou MEI

Quero melhorar meu
negaécio

Ferramenta
Financas

Ferramenta para precificagio de
alimentos

GRATUITO

SAIBA MAIS

Ferramenta
Financas

Ferramenta Precificacio de Produtos
GRATUITO

SAIBA MAIS

Ferramenta
Finangas

Ferramenta Precificacdo de Servicos
GRATUITO

SAIBA MAIS

Ferramenta

Finangas

Ferramenta Precificacdo de Servicos
Automotivos

GRATUITO

SAIBA MAIS

Ferramenta
Financas
Ferramenta para precificagio na
indastria
GRATUITO

SAIBA MAIS

Ferramenta
Finangas
Ferramenta Precificacdo  Servicos
Médicos

GRATUITO

SAIBA MAIS



Risco vem de vocé nao saber o
que esta fazendo.

Warren Buffet
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