Como ter uma
mentalidade mais
vendedora ?

Com Gustavo Malavota

SEBRAE




Fundador da Mola
Educacgdo, empresa lider
em treinamento de times
de vendas.

Gustavo
Malavota

+3 mil | +180 mil | +15 anos

TREINAMENTOS VENDEDORES DE CARREIRA
REALIZADOS TREINADOS

Mestre em Gestéo e Desenvolvimento

Graduado em Marketing pela ESPM
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Como organizar a minha <
agenda melhor? y -

Como otimizar o tempo das
atividades?

Como converter mais
oportunidades em propostas?




2026 SERA COMPLEXO




Captaca

Conversao



~ /. das grandes
SINVERES

~ perderam metas de
receitaem 5.

Fonte: Salesloft.com




/8
Senaa@onsegligarconncerteze

naocconsegligarconcrescime

§
P,

o

”~4 (\. ‘ \
4 V AN SN
/ .l

F A
4 ‘/’
'R
4 |
e -




=

Vender para empresas (B2B)
€ um jogo de resisténcia
emocional e inteligéncia
social.

Ciclo longo, valores altos e o
risco de carreira do
comprador esta em jogo.






PORQUEPRECISAMOSREVER NOSSOS
PROCESSOSDEVENDAS?

Field Sales (vendedor pastinha) X Inside Sales (vendas remota)



COMO O AVANCO DA TECNOLOGIA
CRESCEM EXPONENCIALMETE AS CHANCES

ssm‘w

Ll i) .u

i
&5y

it om0
TR E RS

& BT

!
-
X

W L
(R 6 ee

n




PORQUEPRECISAMOSREVER NOSSOS
PROCESSOSEVENDAS?
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o Portar 2 ateo X Portar ia em 2026
INi clo do seculo XXI




COMO O AVANCO DA TECNOLOGIA JA ESTA
IMPACTANDO O MERCADO E NAO PERCEBEMOS?

Experiéncia 01 Experiéncia 02
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NOVAS TECNOLOGIAS E DINAMICAS

Pessoas



NOVAS TECNOLOGIAS E DINAMICAS




NOVAS TECNOLOGIAS E DINAMICAS




E DEPOIS...
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Pessoas

de pessoas e robos

Robés suportando
pessoas



ChatGPT estabelece recorde de
crescimento em usuarios

Tempo que cada tecnologia levou para atingir 100 milhoes
de usuarios no mundo (em meses)
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JORNADA
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O que queremos?
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O que
gueremos?

Melhorar nossos resultados
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Fazendo a mesma coisa
que 2025
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Telemarketing
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Alguns dos
Nossos Clientes
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Eu ensinava

aprendiam...



