
1.
Saiba claramente quantos atendimentos são possíveis de fazer 
com sua estrutura ao longo do horário de expediente. Isso te 
auxiliará a criar metas para reduzir a ociosidade.

Identifique sua capacidade ociosa

2.
Traga para sua clínica profissionais com serviços 
complementares ao seu. O compartilhamento de pacientes 
em serviços que não concorrem é benéfico para todos.

Serviços complementares

3.
Apesar da remuneração ser menor do que em atendimentos 
particulares, atendimento via plano de saúde podem reduzir
a ociosidade do espaço.

Plano de saúde

4. Lembretes de reconsulta

5.
Já pensou em ensinar profissionais e estudantes sobre tua 
especialidade? Cursos e treinamentos são ótimos de ampliar
a receita da sua clínica.

Capacitações

Organize o �luxo de contatos aos pacientes para lembrarem de 
suas reconsultas ou necessidade de novo acompanhamento 
médico.
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“Amplie seus atendimentos e aumente 
os resultados financeiros com essas 

5 dicas práticas:

5 DICAS PARA SUA CLÍNICA MÉDICA
FATURAR MAIS


